Przeciazenie po przestoju

Dodano: 08.09.2020

W przypadku trudnosci z wykonaniem zlecenia do zamawiajacego powinna trafi¢ notatka z
informacja o istotnych problemach w prowadzeniu robot.
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Ten artykul powstal na podstawie konsultacji, ktérej jakis czas temu udzielitem jednemu z wtascicieli
firm lesnych. Przedsiebiorca zwrdcit sie do mnie z prosha o pomoc w zwigzku z realizowana przez
niego umowa na ustugi lesne. Po kilku minutach rozmowy okazato sie, ze stat sie ofiara epidemii
koronawirusowej. Nie chodzi o to, ze z powodu COVID nie mial pracy w okresie kwiecien, maj i
czerwiec. W pierwszej kolejnosci chodzi o to, ze tej pracy miat za duzo po tym, jak przestéj sie
skonczyt.

Po kilkunastu tygodniach przerwy pojawili sie, jak mniemam, odbiorcy drewna, wiec nadlesnictwo
zintensyfikowato pozyskanie. Do mojego rozmdéwcy zaczely trafia¢ kolejne zlecenia. Wspomnijmy w
tym miejscu, ze w okresie przestoju ucierpiat zespét firmy lesnej. Z brygady odeszto dwdch
doswiadczonych pilarzy. Strata, jak wiadomo, trudna do odrobienia.

W tych warunkach zaczely pojawia¢ sie opdznienia. Wykonawca nie nadazal z terminowa realizacja
pozyskania na kolejnych wydzieleniach. Jego cierpliwos¢ zostala nadszarpnieta na tyle, ze
otrzymujac nastepne zlecenia, co do ktérych wiedzial, ze nie podola, siegnal po telefon i zadzwonit



do prawnika.

Przedmiotem rozmowy byto to, jak poradzi¢ sobie z narastajagcym problemem. Wykonawca miat
obawy, ze zostanie obcigzony karami umownymi, czym zaczeto juz grozi¢ nadlesnictwo. Wsrdd jego
argumentdéw moja uwage przykut jednak jeden istotny fakt. Ot6z okazalo sie, ze ostatnie, wystawione
przez zamawiajacego zlecenie, pozostaje nieodebrane.

Jak wspomniat rozmdwca, wstrzymat sie z akceptacja zlecenia do chwili podjecia decyzji, co dalej
robi¢ z problemem. W tym momencie zapalita mi sie w glowie czerwona lampka.

Umowy z nadlesnictwami sa tak skonstruowane, ze maja da¢ zamawiajacemu gwarancje ciagtosci
gospodarki lesnej.

Lasy Panstwowe, poprzez wzory dokumentacji przetargowej, oczekuja i egzekwuja peina
dyspozycyjnos¢ wykonawcy. Na przekor temu, ze identyfikuje sie i wspieram interesy zuli powiem, ze
taka perspektywa Lasow jest dla mnie w zasadzie zrozumiata. Przedsiebiorstwo panstwowe ma swaoje
ustawowe i statutowe priorytety i musi zapewnié ich realizacje.

Umowy z wykonawcami sa narzedziem do osiagniecia tego celu. Wsréd licznych zapiséw pojawia sie
taki, ktory zobowigzuje wykonawce do przyjecia zlecenia. Obieg zlecenia, czyli jego wystawienie i
akceptacja sa podstawowym zdarzeniem we wspolpracy nadlesnictwa i firmy lesne;.

Dlatego umowa traktuje ten dokument priorytetowo, a do sposobu jego przekazania podchodzi dosé
elastycznie. Wedle wyboru lesniczego moze to by¢ email, fax lub wrecz telefon (nawet sms).
Standardowo dochodzi do tego takze oddanie koordynatorowi firmy lesnej papierowego dokumentu
w kancelarii lub w siedzibie wykonawcy.

W $wietle umowy wykonawca po prostu musi odebrac zlecenie i ma na to trzy dni (wliczajac niestety
takze dni wolne od pracy, chyba zZe taki dzien przypada na koniec terminu odbioru). Powiem wiecej,
kontrakt przewiduje wprost, ze odmowa przyjecia zlecenia jest zakazana, co wlasciwie obrazuje
range tej czynnosci. Obowiazek przyjecia zlecenia przektada sie na sankcje.

W umowie sa bowiem zapisy, ktére stuza przymusowemu wyegzekwowaniu od wykonawcy akceptacji
zlecenia. Po pierwsze, kara umowna za zwtoke w wysokosci 100 ztotych za kazdy dzien. To jednak
jeszcze mato. Prawdziwa grozba polega bowiem na tym, ze nadlesnictwo moze odstapi¢ od umowy,
jezeli wykonawca nadmiernie opo6zZnia sie z przyjeciem zlecenia. OpdZnienie nie moze trwaé wiecej
niz 3 dni.



W sumie zatem po szesciu dniach od wystawienia zlecenia dopuszczalne jest rozwiazanie umowy - to
bardzo krétki termin! Oczywiscie nadlesnictwo nie pozwoli sobie na zbyt pochopne zakonczenie
wspoOlpracy, ale przy zbiegu kilku niesprzyjajacych okolicznosci (np. utrzymujaca sie zta atmosfera na
linii zamawiajacy - wykonawca), do tak skrajnego skutku moze dojs¢ szybko.

Podobnego ryzyka prawnego nie moze bra¢ na siebie nikt, kto powaznie traktuje swoja dziatalnosc¢ i
ma chec pelnej realizacji danego zamdowienia. Innymi slowy, rozwigzanie umowy i laczaca sie z tym
kara umowna liczona od wartosci niezrealizowanych prac nie sa warte igrania z ogniem.

Dlatego wtasnie od razu doradzilem swojemu rozmowcy, aby bezzwlocznie przyjat zlecenie do
realizacji, niezaleznie od swoich zastrzezen. Pamietajmy, ze umowa, nakazujac przyjecia zlecenia,
daje prawo, a wrecz ustanawia powinno$¢, poinformowania zamawiajacego o wszelkich
przeszkodach w wykonaniu robdt. Mato tego, stosowne miejsce na uwagi wykonawcy znajdzie sie na
kazdym zleceniu.

To tam wtasnie nalezy zgtosi¢ pretensje, ktore sa znane zulowi juz w momencie odbioru dokumentu.
Przekazanie informacji zamawiajacemu jest wrecz konieczne, aby potem walczy¢ z ewentualnymi,
niestusznie natozonymi karami umownymi. W slad za notatka na zleceniu do nadlesnictwa powinno
od razu trafi¢ pismo z pelnymi i uzasadnionymi wiadomosciami, dlaczego wykonanie danej partii
prac stoi pod znakiem zapytania. W takiej korespondencji, jak w przypadku mojego rozmowcy,
nalezy dokladnie pokaza¢ zwigzek pomiedzy przestojem podczas epidemii, a biezacymi trudnos$ciami
w wykonaniu zlecen.
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