Lepski leasing

Dodano: 15.06.2022

Firma Royal-Finance umozliwia przedsiebiorcom zakup w leasingu maszyny lesnej bez ograniczen
zwiazanych z data produkc;ji.

1'I
£
<3
&i

T s el s
-

T 4-:1-*1_.&1‘#‘. 111_.1'... - TR
o R A

S e
. e T TiA b WA

N

o DTN X T

. ermEmoT TS IR AR ANEEA
e
_ _ﬁ_ &
. L, -

— | . T Y e T
L

" - e "ok : - l -
el SR L L e

|
.5
|
|
!

Royal-Finan ziala gléownie na rynku maszyn i urzadzen dla przemystu i produkcji. To mloda,
preznie rozwijajgca sie firma finansowa, ktdrej zatozycielem jest Radostaw Lepski.

- Dzieki wspotpracy z zagranicznymi firmami leasingowymi oraz funduszami inwestycyjnymi mozemy
zaoferowac konkretna pomoc w uzyskaniu zgody na leasing, badzZ otrzymaniu pozyczki gotowkowej -
moéwi Radostaw Lepski.

Leasing bardziej mozliwy

Duzo wieksza ostroznos¢ firm leasingowych spowodowana zmieniajaca sie sytuacja gospodarcza w
kraju i na swiecie powoduje, ze firmy finansujace oczekuja od swoich potencjalnych klientow duzo
lepszej kondycji finansowej, chcac zabezpieczy¢ swoja transakcje, jak tylko jest to mozliwe.


https://royal-finance.eu

Branza lesna, jak kazda inna gataZ przemystu, zmagata sie z utrudnieniami spowodowanymi
obostrzeniami. Koronawirus, a raczej sposéb w jaki przyszto nam funkcjonowac¢ przez ostatnie
miesiace, spowodowatl spadek rentownosci w wielu firmach. To odbito sie na wynikach finansowych
przedstawianych jako gwarancja wyptacalnosci podczas ubiegania sie o leasing.

- Rozwigzaniem w takiej sytuacji jest skorzystanie z pomocy firm specjalistycznych jak Royal-Finance,
dzieki zbudowanym bardzo dobrym relacjom z firmami leasingowymi jesteSmy w stanie pomoc
naszym klientom negocjujac warunki umowy leasingowej. Potrafimy zabezpieczy¢ transakcje w taki
sposob, ze nawet klienci, ktorzy dostali odmowe finansowania sa w stanie kupi¢ planowany sprzet.
Dzieki dostepnosci specjalistycznych produktéw finansowych i mozliwosci negocjowania warunkéw,
mozemy zabezpieczy¢ transakcje i uruchomi¢ naszym klientom leasing operacyjny, nawet jesli
zesziloroczne obroty firmy nie daja odpowiedniej zdolnosci kredytowej. JesteSmy w stanie pozyskac
finansowanie na maszyne stara, zza granicy - podkresla Lepski. Jak ttumaczy dzisiejsze realia sa inne
od tych, do ktérych przyzwyczaity nas banki jeszcze w tamtym roku i bazujac na doswiadczeniach z
poprzednich lat mozna sie zawies¢ uzyskujac niekorzystne warunki lub wrecz odmowe finansowania.
Powodow takiej sytuacji jest wiele i niestety wiekszos¢ z nich byta poza kontrola przedsiebiorcow.

Wazne relacje

W obecnych czasach przedsiebiorca musi mierzy¢ sie z wieloma wyzwaniami: pandemia, Nowy tad,
tarcza finansowa, inflacja, konflikt tuz przy naszej granicy - ostatnie lata nie nalezaty do
najtatwiejszych, a ksztattujaca sie przysztosc¢ jest niepewna. Z jednej strony branza lesna przezywa
dysproporcje w cenach, konflikty na swiecie wptywaja na rynek surowcéw w tym drewna, a z drugiej
strony ponownie rosnie popyt na surowiec i instytucje finansowe wraz z przedsiebiorcami musza
zmagac sie z utrudniona dostepnoscig do maszyn, przede wszystkim zas do czesci zamiennych. W
tym bilansie narastajacych probleméw wytania sie jeszcze jeden kluczowy, jakim jest relacja z
klientem, ktory poszukuje finansowania swoich maszyn. W tym kontekscie Royal-Finance stawia
takze na bezposredni kontakt z leasingobiorcami.

- Ostatnio zgtosit sie do nas kolejny klient, ktéremu zalezato na zakupie maszyny niedostepnej w
Polsce. Harwester John Deere oraz firma sprzedajaca znajdowali sie w Niemczech, ale nie byto dla
nas problemu, aby uruchomi¢ leasing, za ktory klient zaptacit w euro bezposrednio do dostawcy, a
finalnie sptaca go w ztotowkach - opowiada Radostaw tepski.



Proces zakupu maszyny w formie leasingu operacyjnego sktada sie z kilku etapéw i kazdy z nich
wymaga zaangazowania duzej ilosci czasu i wiedzy:

- wybranie wtasciwej maszyny,

- znalezienie i sprawdzenie dostawcy pod katem rzetelnosci,
- uzgodnienie ceny zakupu,

- ustalenie terminu i sposobu odbioru sprzetu,

- uruchomienie przystepnego finansowania,

Zadnej z powyzszych decyzji nie mozna pozostawi¢ przypadkowi. - Wybierajac nas mozecie skupi¢
sie na tym na czym znacie sie najlepiej, czyli wyborze odpowiedniej maszyny oraz ustaleniu
odpowiedniej ceny. Nam mozna pozostawi¢ kwestie finansowania, dzieki czemu transakcja bedzie
duzo szybsza, a klient pewny, ze wszystko jest pod kontrola - zaznacza Radostaw Lepski.
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