Maszyny do sadzenia i pielegnacji od Startlas

Dodano: 11.01.2022

Wykaszarka jest nowym produktem, ale juz spotyka sie z ogromnym zainteresowaniem. Bedziemy
starali sie wyprodukowa¢ mozliwie duzo tych maszyn i utrzymac obecne ceny - moéwi Mariusz
Blumkowski, wspotwlasciciel firmy Startlas.

STARTLAS to rodzinna firma, jak to sie stalo, ze zaczal Pan sam konstruowa¢ maszyny do
sadzenia i pielegnacji?

Mariusz Blumkowski: Z wyksztatcenia jestem lesnikiem, po Tucholi i Poznaniu. Od ponad 20 lat
prowadze zula. Kilka lat temu spotkatem sie z sytuacja, w ktorej majac kilkadziesiat hektaréw do
odnowien nie mogtem znaleZ¢ wystarczajacej liczby pracownikéw by je wykonac. Kupitlem stare
sadzarki z lat 70. i 80. ubiegtego wieku. Wyremontowatem je i wykorzystalem w odnowieniach.
Uzywajac wspotczesnych materiatow, wprowadzajac pewne zmiany, stworzytem sadzarke na wtasne
potrzeby. Zainteresowanie nig byto tak duze, ze rozpoczatem produkcje na wieksza skale pod nazwa
Startlas. Z kolei prototyp naszej najnowszej maszyny, czyli wykaszarki, wykonaliSmy na prosbe
Joanny Kasprzak, wlascicielki zula w Goscieszynie koto Gniezna. Jej firma musiala wykona¢ prace na
terenach pokleskowych. Widzac rozmiar odnawianych obszaréw zwrocita sie do nas o stworzenie
maszyny do wykaszania. Tak powstata zarejestrowana w maju tego roku wykaszarka,

a Pani Joanna wykosita nia juz 400 ha od czerwca do wrzesnia br.

Co wyrdznia ten Wasz najnowszy produkt, czyli kosiarke bijakowa do pielegnacji
miedzyrzedzi?



MB: To bardzo prosta maszyna. Pojednorazowym przejezdzie mamy wykoszone dwa pasy na dwdch
miedzyrzedziach. Te dwie kosiarki bijakowe (80 lub 105 cm szerokosci) potaczone sa wahliwie z
rama gtowna, z mozliwoscia ustalania pozostawianego fragmentu miedzy wykaszanymi pasami w
przedziale 22-72 cm. Kazda z tych matych kosiarek, précz bocznych ptdéz, ma jedna lub dwie
dodatkowe ptlozy, ktére pozwalaja na bezobstugowy, samoczynny przejazd przez pniaki. Naped jest
mechaniczny (WOM z ciagnika, kilka przektadni, WOM na kazda kosiarke). Jest mozliwos¢
polaczenia z najprostszym ciagnikiem, nawet najstarszym Ursusem 80.

Wasza pierwsza maszyna z oferty, czyli sadzarka lesna, jest w ,rozsadnej cenie”, ktora
pozwala na szybka splate, czy podobnie jest w przypadku wykaszarki?

MB: Tak, obydwie maszyny mozna kupi¢ w "rozsadnej" cenie od 43 tys. zt netto. Jako producenta
maszyn dotknat nas olbrzymi wzrost cen stali, ustug wszelkiego rodzaju. Mam jednak swiadomos¢, ze
ustalajac ceny naszych maszyn musimy bra¢ pod uwage stosunkowo niski poziom stawek za ustugi
lesne i uwzglednia¢ fakt, ze zakupy dokonywane sg bez dofinansowan, nie tak jak na przyktad w
rolnictwie. Szybkos$¢ splaty zakupionych maszyn zalezy w duzej mierze od wystepujacych na
powierzchniach roboczych czynnikéw zwiekszajacych wydajnos¢, na przyktad: mozliwie niskich
pniakéw, usunietych lub dobrze zmulczowanych pozostatosci zrebowych, orki z pogtebieniem,
dtugich przejazdéw, wtasciwego czasu wykonywania koszen (kiedy to sadzonki w rzedach sa jeszcze
dobrze widoczne).

Jakie sa wasze biznesowe plany, jak ocenia Pan obecna sytuacje na rynku ustug lesnych?

MB: Od poczatku produkcji sprzedajemy okoto 40 sadzarek rocznie. Chcieliby$my to utrzymac, choé
zdajemy sobie sprawe, ze rynek moze juz by¢ troche nasycony tymi maszynami. Wykaszarka jest
nowym produktem, sprzed pdt roku, ale juz spotyka sie z ogromnym zainteresowaniem. Bedziemy
starali sie wyprodukowac¢ mozliwie duzo tych maszyn i utrzymac obecne ceny. Mamy takze w ofercie
brone talerzowa do pracy na stabych siedliskach. W rozmowach z zulami, takze w czasie naszych
pokazow maszyn w calej Polsce, jako gldéwny argument przemawiajacy za dalsza wspoipraca z
Lasami Panstwowymi stysze wypowiedzi typu ,,Bo mi zostaty trzy lata do emerytury ", ,Bo jeszcze
tylko dwa lata leasingu na maszyny mam”, ,Rozwijam co$ z w innej branzy, dokoncze to i zostawiam
las". Mam nadzieje, ze stawki na ustugi leSne wzrosna na tyle, bym przestat to stysze¢. Mam tez
nadzieje, ze lesnicy z LP beda traktowac pojawiajaca sie mozliwo$¢ zmechanizowania czesci prac w
zagospodarowaniu lasu, jako alternatywe dla brakujacych na rynku pracownikéw (czesto juz
niedostepnych). Zaczna docenia¢ ptynnos¢ i terminowo$¢ wykonywania zlecanych prac, a nie tylko
redukcje kosztow.
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