Sondaz GAZETY LESNE]: najczestsze problemy zuli

Dodano: 29.01.2024

Przedsiebiorcy udzielajacy odpowiedzi w ankiecie GAZETY LESNE] wymienili najwieksze przeszkody
w wykonywaniu ustug lesnych.

h Dgujacych

W sondazu opublikowanym na tamach numeru 1/2024 GAZETY LESNE] prenumeratorzy

wypowiadali sie na temat sytuacji w branzy. Podczas gdy ogolna tendencja jest pozytywna,
nie brakuje probleméw. Oto, co najczesciej przeszkadza zulom w wykonywaniu ustug
lesnych:

(x]

W ramach sondazu niektdérzy przedsiebiorcy wypowiadali sie szerzej o tym, co przeszkadza
im w pracy.

,Nie moze by¢ tak, ze przetarg wygrany, jeszcze umowa niepodpisana, a w nadlesnictwie juz
zamieniaja powierzchnie. Potem nastepuje zderzenie z rzeczywistoscia i jedna trzecia prac,
ktdre rzetelnie wyceniliSmy okazuje sie by¢ zbedna i pomijana w realizacji kosztem innych
najczesciej tych bardziej pracochtonnych - bo liczy sie ,catos¢ pakietu”, a nie pojedyncze
sktadowe. Jak wycenisz hektary to zaptaca za godziny bo za duzo by wyszto, jak dostaniesz w


http://firmylesne.pl/lista/lasy-panstwowe/pokaz/biznesowi_partnerzy_a_nie_pacholki_do_pracy,5688

zleceniu godziny to na koniec miesiaca okazuje sie, ze potowe tych godzin utna, bo zrobites
szybciej i tak na okragto. Ciggta walka” - narzekat jeden z uczestnikéw badania i dalej podat
konkretne propozycje zmian dla LP:

»,Lasy maja mozliwosci, zeby wplynac¢ na rynek firm. Najprostszy sposéb to stworzenie
platformy, na ktorej dany wykonawca jest na biezaco oceniany pod wzgledem realizacji
umow, naliczania kar, realizacji umowy przez podwykonawcow, wystawione sa referencje
danej firmie i tam zbierane sa wszystkie informacje. I teraz firma, ktéra gdzies w Polsce ma
naliczone kary powinna mie¢ ograniczony dostep do ilosci przetargow/pakietéw, w ktorych
moze wystartowac¢. Wiem pojawia sie stowa, ze to niezgodne itd., ale dziata to chocby w
branzy energetycznej w naszym kraju i jakos nikt z tym nie polemizuje” - argumentowat
zulowiec.

W wypowiedziach przedsiebiorcéw pojawily sie tez propozycje certyfikacji zuli i
organizowania przetargdw w jednym terminie w catej Polsce oraz preferowania firm
lokalnych. ,Nie powinno tak by¢. ze jedna ekipa tym samym sprzetem i tymi samymi ludzmi
wygrywa przetargi w kilku nadlesnictwach, niszczac po drodze wiele firm i ludzi. A Lasy
Panstwowe sie ciesza, bo chora konkurencja na jednym pakiecie za 7 mln zt obniza 2,5 min
z1, i kto$ mi powie, ze to jest normalne i OK? Tak nie powinno by¢. Firmy lokalne powinny
mie¢ pierwszenstwo na wykonywanie ustug za godne pieniadze, poniewaz dbaja o ten las od
lat jak o swdj, bo to prawie ich dom!!!”.

Ale byly tez i pozytywne opinie dotyczace wspotpracy z LP: ,W trakcie realizacji umowy nie
ma problemow. Bardzo dobrze idzie wspoétpraca czy to z lesniczym czy w nadlesnictwie.
Mozna wiele rzeczy zatatwi¢ bez problemdéw” - napisat jeden z naszych prenumeratorow.

Zulowcy wspomnieli tez o postulacie, z ktorym wielokrotnie wystepowatl Polski Zwigzek
Przedsiebiorcow Lesnych: ,Powinni zmieni¢ termin ptatnosci faktur z 21 dni na 7 dni lub
czestotliwos¢ wyptat (zul mdégtby zadecydowac o tym przy zawarciu umowy), poniewaz
bardzo czesto dochodzi do sytuacji, ze robimy cos np. w styczniu, nie jest to odbierane na
ten miesigc z jakiegos powodu i czekamy na pienigdze caly luty, plus 21 dni, co w rezultacie
daje czasami zaptate po prawie 3 miesigcach. A te pieniadze sa zarobione przez nas i
musimy z nich ptaci¢ paliwo wyplaty itd.”.

Caly sondaz znajdziecie oczywi$cie na tamach GAZETY LESNE]. Zachecamy do
prenumerowania najwiekszego czasopisma branzowego w kraju!
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